ARGUMENTOS DESTRUTIVOS: A IMPORTANCIA E OS
METODOS PARA REFUTAR DE FORMA EFICIENTE.

XXVIII Encontro de Extensao

Carlos Eduardo Sousa da Silva, Jose Candido Lustosa Bittencourt de Albuquergue

Dentro do estudo da comunicacao humana e das formas de
convencimento,a refutacao é o elemento diferencial dentro da discussao
argumentativa tendo em vista de que as ideias nao se sobrepde simplesmente por
serem verdadeiras, e sim pela persuasao contida nelas fazendo com que haja
adesao a determinada ideia em detrimento de outra. Assim, a refutacao torna-se
estritamente essencial quando se trata da ideia de convencer o seu publico alvo de
o porque do seu discurso ser aquele a preponderar com credibilidade. Por
definicdo, € uma razao argumentativa que vai contra uma premissa, lema ou
conclusao estabelecida. E, ao debrucar-se a demais sobre a ideia de refutacao,
percebemos logo de imediato que ha as refutacdes ideais, e as nao ideais. Dessa
forma, a partir de artigos a respeito da comunicacao humana, pesquisas
neuroldgicas e sociocomunicativas, livros da respectiva adrea, e as experiéncias de
discussao no cendrio do debate competitivo universitario serviram de base para a
composicao desse trabalho que tém com objetivo a analise sobre a légica dentro
de um conflito argumentativo, pautado desde a compreensao e estudo sobre do
que caracteriza um argumento, e como ele se fundamenta a fim de garantir mais
persuasao dentro das situacdes cotidianas. E, principalmente das maneiras a se
realizar refutacdes de maneira efetiva dentro dos conflitos existentes nos diversos
ambitos sociais abordando como se deve enfrentar as premissas estabelecidas
dentro de um discurso, a maneira de identificar as contradicdes existentes, realizar
0 sopesamento de cendrios possiveis através dos resultados das premissas e a de
realizar refutacbées comparativas para defender um posicionamento. Dessa
maneira, esse trabalho teve como seu objetivo contribuir na incrementacao das
habilidades de refutacao e escolher qual melhor se encaixa para atingir o fim
objetivado. Cabendo o encaixe das refutacbées nos momentos adequados, e
angariando para si 0 seu prestigio pela sua mecanica social desenvolvida.
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